
ESTRATEGIA DE CRECIMIENTO Y GO-TO-MARKET

www.pi larparedes.es

O b j e t i v o :  preparar el  lanzamiento,  re lanzamiento o crecimiento
de un producto,  servicio o l ínea de negocio.

I n c l u y e :
Segmentos objet ivo.
Propuesta de valor .
Posicionamiento.
Mensajes comerciales .
Oferta y pr ic ing.
Canales de captación.
Estrategia de lanzamiento.
KPIs  de seguimiento.
Hoja de ruta de 90 días.

E n t r e g a b l e :  plan go-to-market .

P r e c i o  r e c o m e n d a d o :
2.500 € - 4 .500 € según alcance.
 S i  incluye acompañamiento durante 3 meses:  1 .200 € - 1 .800
€/mes.
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