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Diagnostico estratégico de negocio

Decidir con una vision completa del negocio

Antes de abrir nuevos canales o invertir en otra iniciativa, conviene entender qué esta frenando el negocio. Este
analisis conecta oferta, clientes y mercado para distinguir los problemas prioritarios de los sintomas y orientar la
siguiente decision.

Qué abordamos

» Modelo de negocio y propuesta de valor: qué ofreces, a quién y por qué deberia elegirte.
» Mercado, clientes y competencia: oportunidades, riesgos y posicion de la empresa.
» Canales digitales y captacion: revision de su coherencia con la oferta y el posicionamiento.

« Sintesis de bloqueos y prioridades para ordenar las lineas de actuacion.

Qué te llevas

Informe estratégico con diagndstico, conclusiones y plan de accion priorizado. La profundidad del informe se
ajusta a la modalidad elegida.

Tarifas orientativas
Version compacta 750 € - 1.200 €

Diagndstico completo, con informe mas desarrollado 1.500 € - 2.500 €

IVA no incluido. Importe final segun el alcance acordado.

El reto y la informacion disponible determinan la profundidad del analisis. Antes de comenzar se concretan objetivos,
documentacion, entregables y calendario.
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